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昇降機業界で活躍する女性の紹介

エレ小町  No.35
 

１. プロフィール

名　　　前：角田　奈美樹

な　ま　え：つのだ　なみき

会　社　名：フジテック株式会社

所 属 部 署：首都圏統括本部 営業部

職　　　種：営業

入 社 年 度：2018年度

２. 担当業務について

　私は、主にゼネコンを担当する新設営業に携わってお

り、地域密着型の地場ゼネコンや、物件数の多い中大手ゼ

ネコンに対して営業活動を行っています。また、設計事務

所に対して、エレベーター図面を作図させてもらう為のPR

活動や、施主に対するランニングコストの提案として、メ

ンテナンス契約の説明、見積提出を行っています。

　新設営業部門の特徴としては、当社だけの仕様をいち

早く事業主様へPRすることによって、今まで全くお付き

合いのなかったお客様への新規開拓も可能になることで

す。現在は、非接触一体型ボタンをメインとして新規仕

様のPRを行っており、大変ご好評いただいています。エ

レベーター本体価格だけでなく、実際の利用者の方の声

を反映した、より安全、安心で使いやすいエレベーター

の提案を心がけています。

３. 趣味など

　学生時代は国内、国外問わず旅行が好きだった為、プ

ランを立ててはいろいろな場所へ旅行をしていました。

その地域の食や文化に触れることによって、東京で過ご

す日常とは違った時間の流れを感じることができリラッ

クスできます。現在は、コロナウィルスの状況下という

こともあり、以前より頻繁に旅行に行くことはできなく

なりましたが、旅行本などで情報を採集し、この状況が

明けた後のプランを立てることでリフレッシュしていま

す。

４. 読者へのメッセージ

　エレベーター業界は学生時代にはほとんど馴染みがな

く、不安要素も多くありました。しかし、周りの上司、

同僚、時には後輩に支えられ、励まし合いながら現在ま

で仕事を続けることができました。

　営業の仕事は、社内外問わず橋渡し的存在であると考

えます。お客様へ、より良い製品を提案するのはもちろ

ん、社内の円滑なコミュニケーションを図り、開発部門

に対してもより良い製品の提案機会を与えられる役どこ

ろだと感じます。お客様の窓口という観点から、時には

厳しいご指摘もありますが、真摯に受け止め、さらに社

会に役立てるように、まい進していきたいと思います。

５. 上長のコメント

　日頃から笑顔が絶えず、何事にも前向きに業務へ取り

組んでおります。入社4年目とは思えないぐらい、お客

様への提案力、コミュニケーション力には日々驚かされ

ています。コロナ禍でもポジティブに考え、お客様満足

を常に考え行動できています。今後も長所を活かし、お

客様と良好な関係性を築き、更なる成長を期待していま

す。




